Auf der Fldache der Brauhaussiedlung in Altriesa wird weiter gebaut. Vorerst entstehen dort aber nur zwolf Hauser - und es wird ver-

mietet, statt verkauft.
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Brauerei-Investor
drosselt das Tempo

Vermietung statt Verkauf:

Weil viele Kunden momentan
verhalten agieren, greift bei
den Neubauten in Altriesa jetzt
Plan B.

VON STEFAN LEHMANN

Gunnar Thies ist keiner, der so schnell
aufgibt. Die Bauarbeiten im Eigen-
heimgebiet auf dem ehemaligen Riesaer
Brauereigeldnde laufen weiter, trotz gestie-
gener Preise und Zinsen. Umstdnde, die
manchen Unternehmer schon ins Gritbeln
bringen. Wer kann, schiebt Bauvorhaben
auf; um manches privates Vorhaben wurde
es im Lauf des vergangenen Jahres verdach-
tig still.

Mieten statt kaufen

Zwolf Hiauser werde man erst einmal fertig
bauen, sagt dagegen Thies. Das sind deut-
lich weniger als die 29 Gebdude, von denen
bis vor drei Jahren die Rede war. Der Ham-
burger hatte das Areal in Altriesa schon vor
Jahren gekauft, schon im Jahr 2020 stellte
er seine Idee fiir die Siedlung vor. Damals
schien die Zeit mehr als reif fiir weitere Ei-
genheime in Riesa. Ob in Oelsitz, an der
Pausitzer Strafle oder aber an der Segouer
StralRe: Uberall in und um Riesa wurden
Flachen fiir Hausbauer erschlossen. Schon
im Oktober 2022 deutete sich an, dass das

nicht so bleiben wird. Beim Tag der offenen
Tar auf der Baustelle konnten Nachbarn
und Interessierte einen Blick in die Hiuser
werfen. Von drei Reservierungen fiir die
Hiuser war damals die Rede. Aber auch von
hohen Baupreisen, fehlendem Material
und hohen Zinsen. Bei der Volksbank, die
die Vermarktung der Immobilien tber-
nimmt, war man trotzdem zuversichtlich,
2023 fertig zu sein. Thies sagte, man wolle
mit Augenmalf} bauen.

Davon geht Bauherr Gunnar Thies im
Wesentlichen auch heute noch aus, aber
mit Abstrichen. Im Herbst kénnte das erste
Haus stehen, sagt er am Telefon. Ein Mo-
dellhaus, wohlgemerkt, anhand dessen
sich potenzielle Kdufer noch mal ein Bild
machen und individuelle Wiinsche duf3ern
koénnen.

Eine mittlere sechsstellige Summe hat-
te Thies im vergangenen Jahr genannt,
wenn man ihn nach den Preisen fragte:
Zwischen 390.000 und 430.000 Euro liege
der Kaufpreis. Eines zeichnet sich aber
schon ab: So schnell wird der Hamburger
Investor die Hiuser aber nicht verkauft be-
kommen. Die unsichere Lage auf dem Im-
mobilienmarkt macht sich auch bei sei-
nem Bauvorhaben bemerkbar.

Von der Idee, die Hauser allesamt zu
verkaufen, hat sich Gunnar Thies jeden-
falls vorerst verabschiedet. ,,Wir werden
sie erst einmal tiberwiegend vermieten®,
erklart Thies.

»Das ist fiir die Nutzer giinstiger.“ Die

Bewohner sollen dann spéter immer noch
die Option eines Kaufs ziehen kénnen.

Interesse am Eigenheim stagniert

Fir den Moment allerdings gibt es laut
Thies einfach zu wenig Kaufinteressenten.
Die Zahl derer, die sich ein Eigenheim auch
leisten kénnen, ist momentan gering, Ban-
ken bestétigen ein nachlassendes Interesse.
Das Zinsniveau spielt aus Thies* Sicht die
Hauptrolle. ,.Es gibt Leute, die kennen diese
Situation mit Zinsen {iber einem Prozent
gar nicht mehr”, sagt Thies. Natiirlich
schrecke das junge Leute ab, einen Kredit
fiirs eigene Haus aufzunehmen. Obwohl
sich aus seiner Sicht so eine Investition
langfristig betrachtet immer noch rechnen
durfte. So ein Neubau sei energieeffizienter
als eine dltere Wohnung.

Wenn sich der Hamburger noch tiber
die in der Planungsphase verlorene Zeit dr-
gern sollte, dann verbirgt er das ebenfalls
geschickt. Das Landratsamt hatte vor Be-
ginn der Bauarbeiten seine Zweifel gedu-
Rert, ob die Entwdsserung iber eine Rigole
im fritheren Brauereikeller klappen kénne.
Bis die geforderten Dokumente allesamt
eingereicht waren, verging einige Zeit.
Dann kamen Corona, Baupreise, steigende
Zinsen. Allzu grof3es Autheben macht Gun-
nar Thies fiirs Erste nicht um das Thema.
»Ich kann auch mit einer Vermietung le-
ben*, betont er —und schiebt noch nach, er
wiirde trotzdem jedem zum Kauf raten.
~Aber erst mal fertig werden*, betont er.




